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～お客様のあらゆる局面での課題解決対応業務を実施中～ 

 

 先月号のこの場所では弊誌のバックナンバー販売が増加している、という内容をお伝えしましたが、

“増加中”つながりでもうひとつ、個別対応業務があります。弊社では自主企画資料としてマーケッ

トレポートを発刊しておりますが、これと同じくらいお客様の個別状況に応じたソリューション提供

業務も行っています。 

 この個別対応業務、以前はいわゆる受託調査・依頼調査と呼ばれるものが大半を占めていました。

○○市場のココをもっと詳しく、とか、○○市場における□□は今後どうなっていくのか？、自社開

発した□□の市場性は？といった内容です。現在ではこれをベースにお客様のあらゆる局面での課題

解決に向けたサポートをさせていただくようになっております。詳しくは下記弊社 HP をご覧下さい。 

 

 

 これらはまさに個々のお客様ごとに内容をカスタマイズしていくことになりますが、このような取

り組みの中である程度複数事案が見込め、弊社での対応も整えられているものをソリューションパッ

ケージとして提案することを始めています。そのひとつに「業務提携パートナー探索業務」がありま

す。下記にその案内資料からいくつか掲載します。このご提案ファイル（プロジェクト金額なども記

してあります）、ご参考までご覧いただける方は編集部までご一報ください。       編集 A 
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