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レ
ジ
ッ
ト
事
業
者
は
ポ
イ
ン
ト
を
発

行
し
て
い
る
た
め
、
そ
の
分
は
実
質

的
な
値
引
き
と
な
る
。

　

直
接
の
決
済
手
段
と
は
い
え
な
い

が
、
多
く
の
小
売
業
者
が
採
用
し
て

い
る
ポ
イ
ン
ト
サ
ー
ビ
ス
も
、
実
質

的
な
決
済
や
値
引
き
の
手
段
と
な
っ

て
い
る
。
現
在
の
ポ
イ
ン
ト
サ
ー
ビ

ス
は
、
プ
ラ
ス
チ
ッ
ク
の
カ
ー
ド
を

利
用
す
る
こ
と
が
ほ
と
ん
ど
で
、
ク

レ
ジ
ッ
ト
や
電
子
マ
ネ
ー
同
様
、
よ

く
行
く
店
の
ポ
イ
ン
ト
カ
ー
ド
を
常

に
携
行
し
て
い
る
人
は
多
い
。

　

ポ
イ
ン
ト
カ
ー
ド
は
本
来
、
自
社

の
リ
ピ
ー
ト
客
の
獲
得
と
い
う
目
的

が
強
か
っ
た
。
ポ
イ
ン
ト
カ
ー
ド
が

珍
し
か
っ
た
こ
ろ
は
、
顧
客
に
「
同

じ
も
の
を
買
う
な
ら
カ
ー
ド
を
持
っ

て
い
る
店
で
」
と
思
わ
せ
る
効
果
が

あ
っ
た
。

　

し
か
し
、
近
年
は
多
く
の
小
売
業

者
が
カ
ー
ド
を
発
行
す
る
よ
う
に
な

り
、
囲
い
込
み
の
効
果
は
薄
れ
た
と

の
意
見
が
多
い
。
身
近
な
店
舗
で
カ

ー
ド
を
発
行
し
て
も
ら
い
、
各
地
の

店
舗
で
ポ
イ
ン
ト
を
た
め
、
値
引
き

に
使
う
。
ポ
イ
ン
ト
カ
ー
ド
は
、
い
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モ
ノ
を
購
入
す
る
際
の
支
払
い
手

段
が
多
様
化
し
て
い
る
。
高
額
商
品

で
は
ク
レ
ジ
ッ
ト
カ
ー
ド
が
浸
透
し

て
い
る
し
、
小
額
の
決
済
で
は
交
通

機
関
や
流
通
業
者
が
発
行
す
る
電
子

マ
ネ
ー
が
広
く
利
用
さ
れ
て
い
る
。

　

新
し
い
決
済
手
段
は
、
消
費
者
に

と
っ
て
選
択
肢
が
広
が
る
だ
け
で
な

く
、さ
ま
ざ
ま
な
メ
リ
ッ
ト
が
あ
る
。

小
銭
を
持
ち
運
ぶ
必
要
が
な
く
、
レ

ジ
で
現
金
を
数
え
る
の
に
戸
惑
う
こ

と
も
な
く
な
る
。
ク
レ
ジ
ッ
ト
な
ら

支
払
い
を
実
質
先
延
ば
し
に
で
き
る

し
、
持
ち
合
わ
せ
が
な
く
て
も
買
い

物
が
で
き
る
。
さ
ら
に
、
多
く
の
ク

ち
げ
ん
客
以
外
に
対
す
る
、
幅
広
の

値
引
き
ツ
ー
ル
に
な
っ
て
し
ま
っ
た

の
で
あ
る
。
小
売
業
者
側
で
は
、
ポ

イ
ン
ト
カ
ー
ド
に
続
く
、
新
し
い
囲

い
込
み
ツ
ー
ル
を
探
し
て
い
る
の
が

現
状
で
あ
る
。

　

こ
れ
ら
の
決
済
サ
ー
ビ
ス
や
ポ
イ

ン
ト
サ
ー
ビ
ス
を
積
極
的
に
導
入
し

て
い
る
小
売
業
者
に
は
、
多
く
の
面

倒
な
問
題
が
あ
る
。
ま
ず
、
専
用
端

末
な
ど
の
初
期
コ
ス
ト
が
掛
か
る

し
、
決
済
の
た
び
に
カ
ー
ド
会
社
に

手
数
料
を
支
払
わ
な
け
れ
ば
な
ら
な

い
。
手
数
料
分
を
商
品
価
格
に
転
嫁

す
る
こ
と
は
禁
じ
ら
れ
て
い
る
た

め
、
小
売
業
者
の
利
益
が
そ
の
分
目

減
り
す
る
。
せ
っ
か
く
売
り
上
げ
て

も
現
金
化
に
時
間
が
か
か
る
と
い
う

問
題
も
あ
る
。
さ
ら
に
、
新
し
い
決

済
端
末
が
増
え
て
い
く
た
び
に
、
そ

れ
ぞ
れ
の
操
作
を
覚
え
る
の
も
煩
雑

で
、
操
作
ミ
ス
が
起
き
た
り
、
端
末

に
店
頭
ス
ペ
ー
ス
を
取
ら
れ
た
り
す

る
デ
メ
リ
ッ
ト
も
あ
る
。

　

そ
れ
で
も
、
ポ
イ
ン
ト
カ
ー
ド
に

は
、
小
売
業
者
に
と
っ
て
他
で
は
得

が
た
い
メ
リ
ッ
ト
が
あ
る
。
ポ
イ
ン

ト
カ
ー
ド
発
行
の
も
う
一
つ
の
大
き

な
目
的
は
、
顧
客
情
報
の
取
得
で
あ

る
。
カ
ー
ド
発
行
の
際
、
会
員
の
個

人
情
報
を
取
得
し
、
属
性
別
の
買
い

物
の
特
性
を
把
握
し
、
一
人
一
人
の

買
い
物
の
実
績
を
分
析
す
れ
ば
、
自

店
で
の
購
買
を
促
進
さ
せ
る
た
め
に

活
用
で
き
る
。

　

米
小
売
り
最
大
手
の
ウ
ォ
ル
マ
ー

ト
が
、
こ
う
い
っ
た
顧
客
デ
ー
タ
分

析
の
結
果
、
紙
お
む
つ
を
購
入
す
る

男
性
は
同
時
に
ビ
ー
ル
も
購
入
す
る

傾
向
が
あ
る
、
と
い
う
情
報
を
導
い

た
の
は
有
名
な
話
で
あ
る
。
デ
ー
タ

の
活
用
が
さ
ら
に
進
め
ば
、
個
人
単

位
で
「
き
ょ
う
の
あ
な
た
に
は
こ
れ

が
お
勧
め
」
と
い
っ
た
デ
ー
タ
の
活

用
が
行
わ
れ
る
だ
ろ
う
。
最
近
は
や

り
の
ビ
ッ
グ
デ
ー
タ
分
析
の
分
か
り

や
す
い
例
で
も
あ
る
。

　

利
便
性
や
少
し
の
値
引
き
を
受
け

る
た
め
に
、
実
は
少
し
ば
か
り
の
リ

ス
ク
を
差
し
出
し
て
い
る
こ
と
を
認

識
し
て
お
か
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
。

（
矢
野
経
済
研
究
所

　
　

情
報
通
信
・
金
融
事
業
部

　
　
　

  

上
席
部
長　

野
間　

博
美
）


